Курс лекций по экономической психологии
I. Формы экономической психологии

1. Истина и её значение
2. Словари. К чему мы стремимся?
3. Книга – как важный и главный источник знания
4. Что такое справка? Информационный компонент
5. Документ. Точное определение

II. Субъекты и объекты хозяйствования в экономической психологии

1. Инспекция. Идеология
2. Комиссия. Реклама
3. Средства массовой информации. Стабилизация
4. Власть. От лени к лести или наоборот
5. Судопроизводство. О чём пишет закон?

III. Покупки и продажи

1. Вежливость или вопрос вопросов
2. Как справиться с предложением?
3. Статистический отчёт
4. Эрудиция. Согласованное понимание
5. Несколько слов о телефонизации

IV. Слово и печать

1. Литературное письмо
2. Путь к взаимопониманию
3. Религиозная беседа. Ценности и возможности
4. Ролевое условие
5. Искусство взаимопомощи

V. Работа – как экономическая категория

1. Целенаправленность. В чём её польза?
2. Расположенность. Чего мы ожидаем?
3. Результаты и нужды. Немного о нравственности
4. Счёт – фактор или параметр?
5. Динамика и её проявления

VI. Надёжный стимул – как залог в экономической психологии

1. О чём говорит вероятность?
2. Феноменология экономического потенциала
3. Энциклопедическое знание или что мы требуем в повседневности?
4. Кто такой пользователь?
5. Наш совет. Или волен ли человек в принятии решения?

VII. Социальное делопроизводство

1. Сначала поступок
2. Издательство
3. Общественное мнение
4. Что такое продукт?
5. Понимаем ли мы, что такое порядок?

VIII. Гуманная экономическая психология

1. Моральная этика. Нравы и традиции
2. Необходимости или философское осмысление
3. Денежная единица – как регулятор отношений
4. Проект для декларации. О чём говорит просьба?
5. Гарантия качества. Или что такое прощение?

IX. Специфика экономического общения

1. Монолог. Явление преумноженности
2. Стиль. Духовное увлечение или материальное богатство
3. Техника. Эффекты психологического собеседования
4. Конструктор. Свойства состояния. Не это ли есть экономическая проблема?
5. Решение. О чём говорит марка?

X. Новизна экономической психологии в структуре потребления

1. Потребность. Спрос
2. Желание. Предпочтение
3. Надобность. Пожелание
4. Идеал. Развлечение
5. Сущность. Управление

